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Centralvereinigung
Deutscher Wirtschaftsverbände für 
Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A
10117 Berlin

Ich bin interessiert an der CDH-Organisation. Bitte schicken Sie 
mir kostenlos und unverbindlich nähere Informationen.

Ich bin Existenzgründer.

Ihre Kontaktdaten:

Name, Vorname

PLZ, Ort

Straße/Nr. 

Telefon, Fax

E-Mail

Datum, Unterschrift

Ich möchte Mitglied in einem CDH-Landesverband werden.

 ✔ cdh.de

Bitte per Fax oder E-Mail an: +49 (0)30 726256-99
bzw. info@cdh.de

www.cdh.de



Das Netzwerk für Vertrieb
stark. innovativ. immer am Ball

Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im poli-
tischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das politische 
Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetzgebungsvorhaben, be-
zieht Stellung und nimmt Einfluss auf die Gestaltung der unternehme-
rischen Rahmenbedingungen. Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und 
Sozialpolitik, die Rechts- und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Um-
weltfragen. 

Interes-
senvertre-

ter

Netzwerker

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus Poli-
tik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der Mitglieder. 
Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte zu den Me-
dien und informiert regelmäßig über Neuerungen, Standpunk-
te und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Informa-
tionsbroker

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 10mal 
im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes und vielsei-
tiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und Vertrieb. Die 
zentrale Wissens- und Informationsplattform www.cdh.de sowie 
eine Vielzahl an praxisorientierten Broschüren, Vertragsmustern und 
Arbeitspapieren ergänzen das Informationsangebot der CDH.

Rechtsbe-
rater

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Recht-
sprechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und So-
zialrecht. Gesetze werden immer komplizierter und Geset-
zesänderungen erfolgen immer schneller. Daher beraten 
kompetente Juristen in den CDH-Wirtschaftsverbänden die 
Mitglieder in konkreten Fragen, insbesondere zum Handels-
vertreter- und Vertriebsrecht.

Weiterbil-
dung

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes Wis-
sen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unterstützt 
die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren können 
CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. Veranstal-
tungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortragsveranstaltun-
gen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fachverbände bieten 
Weiterbildung auf breiter Ebene.

Geschäfts-
partner

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner – nicht 
zuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien. 
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national 
und international Vertriebspartner finden, über die Verband-
zeitschrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Aus-
stellungen. 
Auf der www.handelsvertreter.de werden Handelsvertretun-
gen CDH weltweit gefunden.

Einkaufs-
vorteile

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den 
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die 
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im  täglichen 
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.
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Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im 
politischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das 
politische Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetz-
gebungsvorhaben, bezieht Stellung und nimmt Einfluss auf 
die Gestaltung der unternehmerischen Rahmenbedingungen. 
Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und Sozialpolitik, die Rechts- 
und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Umweltfragen.

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus  
Politik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der  
Mitglieder. Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte 
zu den Medien und informiert regelmäßig über Neuerungen, 
Standpunkte und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 
10mal im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes 
und vielseitiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und 
Vertrieb. Die zentrale Wissens- und Informationsplattform  
www.cdh.de sowie eine Vielzahl an praxisorientierten Bro-
schüren, Vertragsmustern und Arbeitspapieren ergänzen das 
Informationsangebot der CDH.

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Rechts-
prechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und Sozialrecht.
Gesetze werden immer komplizierter und Gesetzesänderungen 
erfolgen immer schneller. Daher beraten kompetente Juristen in 
den CDH-Wirtschaftsverbänden die Mitglieder in konkreten Fra-
gen, insbesondere zum Handelsvertreter- und Vertriebsrecht.

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes 
Wissen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unter-
stützt die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren 
können CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. 
Veranstaltungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortrags-
veranstaltungen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fach-
verbände bieten Weiterbildung auf breiter Ebene.

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner –  
nichtzuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien.
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national
und international Vertriebspartner finden, über die Verbandzeit-
schrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Ausstell-
ungen. Auf der www.handelsvertreter.de werden Handels-
vertretungen CDH weltweit gefunden.

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im täglichen
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.

Centralvereinigung Deutscher

Wirtschaftsverbände für

Handelsvermittlung und Vertrieb

(CDH) e.V.

Am Weidendamm 1 A

10117 Berlin

T +49 (0)30 726256-00

F +49 (0)30 726256-99

info@cdh.de

www.cdh.de

Das Netzwerk für Vertrieb
stark. innovativ. immer am Ball

Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im poli-
tischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das politische 
Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetzgebungsvorhaben, be-
zieht Stellung und nimmt Einfluss auf die Gestaltung der unternehme-
rischen Rahmenbedingungen. Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und 
Sozialpolitik, die Rechts- und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Um-
weltfragen. 

Interes-
senvertre-

ter

Netzwerker

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus Poli-
tik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der Mitglieder. 
Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte zu den Me-
dien und informiert regelmäßig über Neuerungen, Standpunk-
te und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Informa-
tionsbroker

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 10mal 
im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes und vielsei-
tiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und Vertrieb. Die 
zentrale Wissens- und Informationsplattform www.cdh.de sowie 
eine Vielzahl an praxisorientierten Broschüren, Vertragsmustern und 
Arbeitspapieren ergänzen das Informationsangebot der CDH.

Rechtsbe-
rater

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Recht-
sprechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und So-
zialrecht. Gesetze werden immer komplizierter und Geset-
zesänderungen erfolgen immer schneller. Daher beraten 
kompetente Juristen in den CDH-Wirtschaftsverbänden die 
Mitglieder in konkreten Fragen, insbesondere zum Handels-
vertreter- und Vertriebsrecht.

Weiterbil-
dung

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes Wis-
sen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unterstützt 
die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren können 
CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. Veranstal-
tungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortragsveranstaltun-
gen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fachverbände bieten 
Weiterbildung auf breiter Ebene.

Geschäfts-
partner

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner – nicht 
zuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien. 
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national 
und international Vertriebspartner finden, über die Verband-
zeitschrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Aus-
stellungen. 
Auf der www.handelsvertreter.de werden Handelsvertretun-
gen CDH weltweit gefunden.

Einkaufs-
vorteile

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den 
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die 
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im  täglichen 
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.
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Das Netzwerk für Vertrieb
stark. innovativ. immer am Ball

Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im poli-
tischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das politische 
Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetzgebungsvorhaben, be-
zieht Stellung und nimmt Einfluss auf die Gestaltung der unternehme-
rischen Rahmenbedingungen. Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und 
Sozialpolitik, die Rechts- und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Um-
weltfragen. 

Interes-
senvertre-

ter

Netzwerker

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus Poli-
tik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der Mitglieder. 
Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte zu den Me-
dien und informiert regelmäßig über Neuerungen, Standpunk-
te und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Informa-
tionsbroker

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 10mal 
im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes und vielsei-
tiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und Vertrieb. Die 
zentrale Wissens- und Informationsplattform www.cdh.de sowie 
eine Vielzahl an praxisorientierten Broschüren, Vertragsmustern und 
Arbeitspapieren ergänzen das Informationsangebot der CDH.

Rechtsbe-
rater

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Recht-
sprechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und So-
zialrecht. Gesetze werden immer komplizierter und Geset-
zesänderungen erfolgen immer schneller. Daher beraten 
kompetente Juristen in den CDH-Wirtschaftsverbänden die 
Mitglieder in konkreten Fragen, insbesondere zum Handels-
vertreter- und Vertriebsrecht.

Weiterbil-
dung

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes Wis-
sen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unterstützt 
die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren können 
CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. Veranstal-
tungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortragsveranstaltun-
gen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fachverbände bieten 
Weiterbildung auf breiter Ebene.

Geschäfts-
partner

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner – nicht 
zuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien. 
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national 
und international Vertriebspartner finden, über die Verband-
zeitschrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Aus-
stellungen. 
Auf der www.handelsvertreter.de werden Handelsvertretun-
gen CDH weltweit gefunden.

Einkaufs-
vorteile

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den 
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die 
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im  täglichen 
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.

Centralvereinigung Deutscher 
Wirtschaftsverbände für 
Handelsvermittlung und Vertrieb 
(CDH) e.V. 
Am Weidendamm 1 A
10117 Berlin
T +49 (0)30 726256-00 
F +49 (0)30 726256-99
info@cdh.de
www.cdh.de

Das Netzwerk für Vertrieb
stark. innovativ. immer am Ball

Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im poli-
tischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das politische 
Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetzgebungsvorhaben, be-
zieht Stellung und nimmt Einfluss auf die Gestaltung der unternehme-
rischen Rahmenbedingungen. Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und 
Sozialpolitik, die Rechts- und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Um-
weltfragen. 

Interes-
senvertre-

ter

Netzwerker

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus Poli-
tik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der Mitglieder. 
Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte zu den Me-
dien und informiert regelmäßig über Neuerungen, Standpunk-
te und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Informa-
tionsbroker

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 10mal 
im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes und vielsei-
tiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und Vertrieb. Die 
zentrale Wissens- und Informationsplattform www.cdh.de sowie 
eine Vielzahl an praxisorientierten Broschüren, Vertragsmustern und 
Arbeitspapieren ergänzen das Informationsangebot der CDH.

Rechtsbe-
rater

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Recht-
sprechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und So-
zialrecht. Gesetze werden immer komplizierter und Geset-
zesänderungen erfolgen immer schneller. Daher beraten 
kompetente Juristen in den CDH-Wirtschaftsverbänden die 
Mitglieder in konkreten Fragen, insbesondere zum Handels-
vertreter- und Vertriebsrecht.

Weiterbil-
dung

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes Wis-
sen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unterstützt 
die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren können 
CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. Veranstal-
tungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortragsveranstaltun-
gen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fachverbände bieten 
Weiterbildung auf breiter Ebene.

Geschäfts-
partner

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner – nicht 
zuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien. 
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national 
und international Vertriebspartner finden, über die Verband-
zeitschrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Aus-
stellungen. 
Auf der www.handelsvertreter.de werden Handelsvertretun-
gen CDH weltweit gefunden.

Einkaufs-
vorteile

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den 
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die 
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im  täglichen 
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.
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Ihre Mitgliedschaft bedeutet engagieren und profitieren

Ihr Erfolg hängt davon ab, die Brücke zu schlagen zwischen 
Industriebetrieben, Industrie und Handel oder Groß- und 
Einzelhandel. Um sich in dieser Mittlerposition behaupten 
zu können, brauchen Sie Know-how, ein gutes Netzwerk 
und einen Partner, auf den Sie sich auch im Konfliktfall voll 
verlassen können.

Interessenvertretung für 32.000 Handelsvermittler
Die Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände für 
Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e. V. wurde 1902 
gegründet. Heute ist die CDH der Dachverband von bun-
desweit zehn Landesverbänden, dem Verband „Die Fran-
chisenehmer“ und sieben Bundesfachverbänden für Ihre 
branchenspezifischen Belange. Insgesamt repräsentieren 
wir 32.000 Handelsvermittlerbetriebe aller Branchen. 

Wir verstehen uns als Ihr politischer Interessenvertreter in 
Berlin und Brüssel, als aktiver Netzwerker zwischen Politik, 
Wirtschaft, Öffentlichkeit und Medien sowie als Helfer für 
Ihren beruflichen Alltag – etwa durch Beratungsleistungen, 
Weiterbildungsangebote, aktuelle Informationen, gebün-
deltes Know-how sowie durch Einkaufsvorteile: konkreten 
Problemlösungen wie günstigen Tankkarten mit zentraler 
Abrechnung statt Belegflut sowie signifikanten Preisnachläs-
sen durch Rahmenverträge.

Optimale Rahmenbedingungen schaffen
Mit unserem Engagement möchten wir bestmögliche 
Bedingungen für Ihren Erfolg schaffen. Dies setzt vor allem 
Chancengleichheit und den berechtigten Mut zur Selbststän-
digkeit voraus. Deshalb machen wir uns stark für niedrigere 
Unternehmenssteuern, geringere Lohnzusatzkosten, den 
Abbau bürokratischer Hürden, einen soliden Staatshaushalt, 
eine verbesserte Verkehrsinfrastruktur ohne zusätzliche 
finanzielle Belastungen der Autofahrer sowie die weitere 
europäische Integration unter fairen Bedingungen. 

Selbstverständlich sind wir dafür in allen Medien zuhau-
se. Ob Sie sich also in eine gedruckte Publikation einlesen 
möchten, Informationen über das Internet abrufen möch-
ten, über unsere CDH-App mobil auf dem Laufenden bleiben 
wollen oder via Social Media mit uns kommunizieren: Sie 
haben freie Wahl. 

Unsere Arbeit bedeutet ebenso positive Veränderungen zu 
erreichen wie negative Entwicklungen zu verhindern. Eine 
Mitgliedschaft in der CDH ist nicht nur eine Frage erheblicher 
individueller Einkaufsvorteile, wie wir sie auf den folgen-
den Seiten vorstellen. Sie ist auch ein Engagement für die 
Zukunft der gesamten Branche: Was wir erreichen, erreichen 
wir für alle. Und je stärker wir sind, desto mehr werden wir 
erreichen.

Viele weitere Informationen über uns finden Sie auf 
unserer Internetseite www.cdh.de.

Wir freuen uns über Ihr Interesse.

Willkommen

Eckhard Döpfer

Hauptgeschäftsführer der CDH

Jens Wolff

Geschäftsführer der CDH-Wirtschaftsdienst GmbH

Das Netzwerk für Vertrieb
stark. innovativ. immer am Ball

Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im poli-
tischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das politische 
Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetzgebungsvorhaben, be-
zieht Stellung und nimmt Einfluss auf die Gestaltung der unternehme-
rischen Rahmenbedingungen. Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und 
Sozialpolitik, die Rechts- und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Um-
weltfragen. 

Interes-
senvertre-

ter

Netzwerker

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus Poli-
tik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der Mitglieder. 
Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte zu den Me-
dien und informiert regelmäßig über Neuerungen, Standpunk-
te und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Informa-
tionsbroker

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 10mal 
im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes und vielsei-
tiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und Vertrieb. Die 
zentrale Wissens- und Informationsplattform www.cdh.de sowie 
eine Vielzahl an praxisorientierten Broschüren, Vertragsmustern und 
Arbeitspapieren ergänzen das Informationsangebot der CDH.

Rechtsbe-
rater

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Recht-
sprechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und So-
zialrecht. Gesetze werden immer komplizierter und Geset-
zesänderungen erfolgen immer schneller. Daher beraten 
kompetente Juristen in den CDH-Wirtschaftsverbänden die 
Mitglieder in konkreten Fragen, insbesondere zum Handels-
vertreter- und Vertriebsrecht.

Weiterbil-
dung

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes Wis-
sen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unterstützt 
die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren können 
CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. Veranstal-
tungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortragsveranstaltun-
gen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fachverbände bieten 
Weiterbildung auf breiter Ebene.

Geschäfts-
partner

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner – nicht 
zuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien. 
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national 
und international Vertriebspartner finden, über die Verband-
zeitschrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Aus-
stellungen. 
Auf der www.handelsvertreter.de werden Handelsvertretun-
gen CDH weltweit gefunden.

Einkaufs-
vorteile

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den 
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die 
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im  täglichen 
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.
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Das Netzwerk für Vertrieb
stark. innovativ. immer am Ball

Die CDH vertritt die Interessen der Vertriebsunternehmen im poli-
tischen Bereich auf allen Ebenen. Die CDH beobachtet das politische 
Geschehen in Berlin und Brüssel, verfolgt Gesetzgebungsvorhaben, be-
zieht Stellung und nimmt Einfluss auf die Gestaltung der unternehme-
rischen Rahmenbedingungen. Schwerpunkte sind die Wirtschafts- und 
Sozialpolitik, die Rechts- und Steuerpolitik, das Verkehrswesen und Um-
weltfragen. 

Interes-
senvertre-

ter

Netzwerker

Die CDH hat enge Verbindungen zu den Institutionen aus Poli-
tik und Wirtschaft und vertritt dort die Anliegen der Mitglieder. 
Medienpräsenz ist wichtig. Die CDH pflegt Kontakte zu den Me-
dien und informiert regelmäßig über Neuerungen, Standpunk-
te und Entwicklungen aus dem Wirtschaftsbereich.

Informa-
tionsbroker

Die CDH bringt in Zusammenarbeit mit Springer Fachmedien, 10mal 
im Jahr die „Sales Excellence“ heraus, ein umfassendes und vielsei-
tiges Wirtschaftsmagazin für Handelsvermittlung und Vertrieb. Die 
zentrale Wissens- und Informationsplattform www.cdh.de sowie 
eine Vielzahl an praxisorientierten Broschüren, Vertragsmustern und 
Arbeitspapieren ergänzen das Informationsangebot der CDH.

Rechtsbe-
rater

Die CDH verfolgt und analysiert die Gesetzgebung und Recht-
sprechung vor allem im Vertriebs-, Steuer-, Arbeits- und So-
zialrecht. Gesetze werden immer komplizierter und Geset-
zesänderungen erfolgen immer schneller. Daher beraten 
kompetente Juristen in den CDH-Wirtschaftsverbänden die 
Mitglieder in konkreten Fragen, insbesondere zum Handels-
vertreter- und Vertriebsrecht.

Weiterbil-
dung

Die Welt heute ist zu schnelllebig, als dass einmal erworbenes Wis-
sen auf Dauer ausreicht. Stets á jour zu bleiben, darin unterstützt 
die CDH ihre Mitglieder. An den monatlichen Webinaren können 
CDH-Mitglieder unkompliziert und kostenlos teilnehmen. Veranstal-
tungen wie das CDH-Sommercamp und die Vortragsveranstaltun-
gen der CDH-Landesverbände und der CDH-Fachverbände bieten 
Weiterbildung auf breiter Ebene.

Geschäfts-
partner

Der Handel lebt von Kontakten. Die Welt wird kleiner – nicht 
zuletzt durch den Einsatz moderner Kommunikationsmedien. 
Mit Hilfe der CDH können die Mitgliedsunternehmen national 
und international Vertriebspartner finden, über die Verband-
zeitschrift, die Internetplattformen oder auf Messen und Aus-
stellungen. 
Auf der www.handelsvertreter.de werden Handelsvertretun-
gen CDH weltweit gefunden.

Einkaufs-
vorteile

Über ihre Kooperationspartner ermöglicht die CDH ihren Mitglie-
dern klare geldwerte Vorteile in vielen Bereichen z.B. durch den 
Abschluss von Rahmenabkommen. Darüber hinaus bietet die 
CDH ihren Mitgliedern maßgeschneiderte Lösungen im  täglichen 
Alltag an, zum Beispiel Versicherungen exklusiv für Handelsver-
tretungen.

Centralvereinigung Deutscher 
Wirtschaftsverbände für 
Handelsvermittlung und Vertrieb 
(CDH) e.V. 
Am Weidendamm 1 A
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T +49 (0)30 726256-00 
F +49 (0)30 726256-99
info@cdh.de
www.cdh.de
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Attraktive Preisnachlässe durch Ihre Mitgliedschaft

Ein Fahrzeug gehört für Handelsvertreter zur Grund-
ausstattung, um Kunden und Auftraggeber überall flexibel 
erreichen zu können. Umso wichtiger ist es uns, Sie als CDH-
Mitglied in diesem Punkt optimal zu unterstützen. 

Generell bieten wir Ihnen, je nach Fabrikat, drei Wege zu 
einem vergünstigten Fahrzeug: über Rahmenabkommen 
beim Vertragshändler vor Ort bzw. Ihrer Wahl, über einen 
bestimmten Vertragshändler oder über den Vorteilsclub von 
meinauto.de.

Beschaffung über den Händler in Ihrer Nähe 
Mit Volvo, Ford, Renault, Opel, Peugeot, Citroen, Mazda, 
Toyota, Lexus, Hyundai und Kia haben wir Rahmenabkom-
men ausgehandelt, die Ihnen deutliche Rabatte bei der 
Anschaffung von Neuwagen sichern – ganz gleich, ob Sie 
kaufen, finanzieren oder leasen. Dabei unterscheiden sich 
die Abkommen in einigen wichtigen Punkten. 

 ✔ Im Falle von Renault und Mazda können über das  
 Rahmenabkommen bezogene Fahrzeuge nur auf die  
 CDH-Mitgliedsunternehmen, nicht aber unmittelbar  
 auf deren Mitarbeiter zugelassen werden. 

 ✔ Unsere Vereinbarung mit Volvo, Opel, Hyundai und Kia  
 schreibt neben der Mindesthaltedauer von 6 Monaten  
 aller Rahmenabkommen eine Mindestlaufleistung vor  
 einem Weiterverkauf vor.

Für Peugeot und Citroen gibt es zusätzlich zu den bestehen-
den Rahmenverträgen einen Vertrag mit einem Vertrags-
händler, bei dem CDH-Mitgliedsunternehmen, nicht jedoch 
deren Mitarbeiter, deutlich höhere Preisnachlässe erhalten 
als bei Nutzung des entsprechenden Rahmenabkommens, 
wenn sie ihr Fahrzeug bei diesem Händler beziehen. Über 
ein bundesweites Netz von Kooperationspartnern dieses 
Händlers kann die Auslieferung bezogener Fahrzeuge in 
räumlicher Nähe erfolgen. 

Bezug von Kfz

Für Audi, Jeep, Mercedes, Nissan, Seat, Skoda und VW gibt es 
statt eines Rahmenvertrags mit den Herstellern individuelle 
Verträge mit jeweils einem Vertragshändler, sodass Sie Ihr 
Fahrzeug direkt von dort beziehen. Zulassungen auf Mitar-
beiter sind nur bei Audi und VW möglich, aber zu Lasten des 
Nachlasses. Für Seat und Skoda gilt eine Mindesthaltedauer 
von 6 Monaten. Für Audi und VW ist bereits die bundesweite 
Auslieferung auf eigener Achse in den üblichen Überfüh-
rungskosten enthalten. Unser Partner für Jeep und Nissan 
verfügt über ein bundesweites Netz von Kooperationspart-
nern zur Auslieferung.

Beschaffung über den Vorteilsclub von meinauto.de
Ein anderer Weg zu Ihrem Fahrzeug ist die vergünstigte 
Beschaffung über den CDH-Vorteilsclub, der bundesweit 
größten Kfz-Vermittlungsplattform im Internet: meinauto.de.  
Auch hier genießen Sie als CDH-Mitglied erhebliche Einkaufs-
vorteile gegenüber anderen Nutzern. Über meinauto.de er-
halten Sie maßgeschneiderte, kostenlose und unverbindliche 
Angebote von deutschen Vertragshändlern:

 ✔ Keine reimportierten Fahrzeuge 
 ✔ Uneingeschränkte Herstellergarantie 
 ✔ Vertragshändler als direkter Vertragspartner
 ✔ Bundesweite Kfz-Auslieferung

 
Nähere Informationen …

… zum vergünstigten Bezug von Kfz erhalten Sie

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 mobilitaet

 ✔ bei der CDH, 10873 Berlin 
 Telefon: +49 (0)30 72625-600, Fax: +49 (0)30 72625-699 
 E-Mail: info@cdh.de

Mitglieder- 
vorteil
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Abbildung zeigt Wunschausstattung gegen Mehrpreis.

1 Wunschausstattung gegen Mehrpreis.
2 Nur in Verbindung mit Automatik-Getriebe.

Technologien in
Fahrt statt Stand

Technologien in
Fahrt statt Stand

Technologien in

der Technik.

Der neue Ford Focus

Der neue Ford Focus ist der dynamischste, faszinierendste und 
innovativste Ford aller Zeiten. Dank Ford Intelligent Drive Assist1 
inklusive Stau-Assistent mit Stop & Go Funktion1,2, Pre-Collision-
Assist1, Head-up-Display und vielem mehr wird er auch in Ihrer Flotte 
ein echtes Highlight sein.
Mehr Informationen unter www.ford-geschae� skunden.de



Kraftstoffkosten, Zeit und Arbeit sparen 

Mit der Shell-Tankkarte der CDH-Wirtschaftsdienst GmbH 
sparen Sie gleich doppelt. Zum einen erhalten Sie bei allen 
Tankstellen von Shell, Esso, Total und Avia im Bundesgebiet 
einen Rabatt von 2,9 Cent netto auf jeden Liter Dieselkraft-
stoff, bezogen auf den am Vortag festgelegten Nettota-
gesfestpreis, den sogenannten Shell-Profipreis. Sollte der 
Dieselpreis zum Tankzeitpunkt an der genutzten Tankstelle 
unter diesem Festpreis liegen, gilt selbstverständlich der 
günstigere Preis – dann allerdings ohne Nachlass. 

Zum anderen erleichtert Ihnen die Shell-Tankkarte das 
Handling der Buchungen. Statt einer Belegflut erhalten Sie 
nämlich eine monatliche Rechnung. Das gilt auch, wenn 
Sie für mehrere Fahrzeuge mehrere Tankkarten in Ihrem 
Betrieb nutzen. Eine Monatsrechnung und eine Anlage pro 
Tankkarte. So behalten Sie den Überblick und sparen sich 
das Sortieren und Erfassen von Belegen.

Shell-Tankkarte

 
Nähere Informationen …

… zur CDH-Shell-Tankkarte erhalten Sie

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 mobilitaet

 ✔ bei der CDH, 10873 Berlin 
 Telefon: +49 (0)30 72625-600, Fax: +49 (0)30 72625-699 
 E-Mail: info@cdh.de

Die notwendigen Antragsunterlagen erhalten CDH- 
Mitglieder bei ihrem CDH-Wirtschaftsverband. 

Mitglieder- 
vorteil

Rabattierte Reparaturen und Einkäufe in 600 Meisterwerkstätten

Bei deutschlandweit 600 A.T.U-Autofachmärkten mit herstel-
lerunabhängigen Meisterwerkstätten ist einer immer in der 
Nähe. Damit ist es für CDH-Mitglieder nie weit zu günstigen 
Reparaturen, Ersatzteilen und Autoartikeln. Wer dem Rah-
menabkommen beitritt, erhält 

 ✔ 25 % Rabatt auf Autoscheiben und Verschleißteile,
 ✔ 15 % Preisnachlass auf den Stundensatz für  

 Werkstattarbeiten,
 ✔ 15 % Rabatt auf Motoröle, 
 ✔ 15 % Nachlass auf die Filialpreise für Reifen und  

 Felgen sowie 
 ✔ 5 % Rabatt auf Fahrzeugpflegeprodukte. 

Für Reifen gilt außerdem eine Best-Preis-Garantie. Sollte ein 
Reifen also zum Zeitpunkt des Kaufs im Sonderangebot sein, 
wird selbstverständlich der jeweils günstigere Preis, aber 
kein Rabatt auf den Sonderangebotspreis gewährt. Lieferung 
und Leistung erfolgen dabei auf Rechnung, weil die Rabatte 
zentral abgezogen werden.

A.T.U 

 
Nähere Informationen …

… zum Rahmenabkommen erhalten Sie

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 mobilitaet

 ✔ bei der CDH, 10873 Berlin 
 Telefon: +49 (0)30 72625-600, Fax: +49 (0)30 72625-699 
 E-Mail: info@cdh.de

Dort erhalten CDH-Mitglieder auch die notwendigen 
Beitrittsunterlagen.

Mitglieder- 
vorteil
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Günstig mieten bei Europas größtem Autovermieter

Irgendeine Autovermietung gibt es in der Nähe immer. Ob 
diese dann aber Ihre Erwartungen erfüllt, ist alles andere 
als selbstverständlich. Mit Europcar setzen Sie auf Europas 
größte Autovermietung mit einer hochwertigen Flotte von 
42.000 Fahrzeugen mit einem Durchschnittsalter von nur 
drei Monaten an 550 Standorten allein in Deutschland. So 
können Sie sicher sein, dass ein Standort immer in Ihrer 
Nähe ist – und mit ihm das erstklassig ausgestattete Fahr-
zeug Ihrer Wahl, persönlicher Service und absolute Ver-
lässlichkeit. Als CDH-Mitglied kommen Sie zusätzlich in den 
Genuss besonders günstiger Mietkonditionen. Damit spielt 
es keine Rolle, ob Sie 

 ✔ kurzfristig ein Fahrzeug brauchen, 
 ✔ Auftragsspitzen abfangen,
 ✔ in ein längerfristiges Projekt eingebunden sind oder 
 ✔ Ihr Personal aufstocken. 

Europcar

 
Nähere Informationen …

… zu den Mietkonditionen erhalten Sie

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 mobilitaet

 ✔ bei der CDH, 10873 Berlin 
 Telefon: +49 (0)30 72625-600, Fax: +49 (0)30 72625-699 
 E-Mail: info@cdh.de

Mitglieder- 
vorteil

Gemeinsam mit Europcar finden Sie immer die individuelle 
Lösung für sich. Wenn Sie sich zusätzlich für das Loyalitäts-
programm Europcar Privilege entscheiden, erhalten Sie 
weitere Vergünstigungen. 
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“ Mein
Schlüssel zu 
mehr Erfolg.”

Janna

Mit unseren flexiblen Mobilitätsangeboten haben 
wir die passende Lösung für jedes CDH-Mitglied.
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Optimal versichert zu optimierten Kosten 

Versicherungsschutz – ob privat und/oder beruflich – 
braucht so gut wie jeder. Durch unser Rahmenabkommen 
mit HDI erhalten Sie als CDH-Mitglied alle Versicherungsleis-
tungen aus einer Hand. Neben attraktiven Sonderkonditi-
onen für Ihren Berufs- wie Privatschutz reduzieren Sie Ihre 
Schnittstellen auf einen persönlichen, hochkompetenten 
Ansprechpartner, der Ihren Versicherungsschutz nach Ihren 
Bedürfnissen zusammenstellt und koordiniert.

Beruflicher Schutz 
Der größte Bedarf an beruflichem Versicherungsschutz 
liegt üblicherweise beim Rechtsschutz. Hier bieten wir 
CDH-Mitgliedern einen maßgeschneiderten Handelsvertre-
ter-Rechtsschutz – eine wichtige Voraussetzung, um gegen 
Provisionskürzungen, unberechtigte Kündigungen, nicht 
abgesprochene Gebietsverkleinerungen vorgehen oder auch 
Konflikte mit Untervertretern selbstbewusster angehen zu 
können. Schließlich richten sich die Prozesskosten nach dem 
Streitwert. 

Die Leistungen des Handelsvertreter-Rechtsschutzes reichen 
von der strategischen Unterstützung auf dem Weg zur au-
ßergerichtlichen Einigung über den gesamten Schriftwechsel 
mit den gegnerischen Parteien bis hin zur gerichtlichen Ver-
tretung in Kooperation mit der Roland Versicherung. Ebenso 
attraktiv sind die Konditionen:

 ✔ Flexible Deckungssummen zwischen 25.000 Euro  
 und 100.000 Euro

 ✔ Reduzierte Prämien
 ✔ Festprämien bis 250.000 Euro Provisionseinnahmen  

 bei einem Rabatt von 35 Prozent auf die Grunddeckung  
 für Neumitglieder während der ersten beiden Jahre

 ✔ Begrenzte Selbstbeteiligung von zehn Prozent  
 (mindestens 2.000 Euro, höchstens 5.000 Euro)

Über den Rechtsschutz hinaus erhalten CDH-Mitglieder auch 
Sonderkonditionen für Berufshaftpflicht, Musterkollektions-
versicherungen, Inhaltsversicherungen, bei der betrieblichen 
Altersversorgung sowie natürlich für Kfz-Haftpflicht- und 
Kaskoversicherungen.

Privatschutz 
Auch privat können Sie Ihre Risiken mit HDI zu Top-Konditi-
onen absichern – am besten über unser Privatschutzpaket, 
das die wichtigsten Versicherungsleistungen mit einem 
Vertrag abdeckt:

HDI

 ✔ Private Rechtsschutzversicherung
 ✔ Unfallversicherung
 ✔ Privathaftpflicht
 ✔ Glas- und Gebäudeversicherung
 ✔ Gewässer- und Schadenhaftpflicht

Ergänzend oder alternativ dazu können Sie sich für weitere 
vergünstigte Versicherungsleistungen entscheiden – bei-
spielsweise eine Haus- und Gebäudeversicherung, eine Bau-
herrenhaftpflicht oder eine Lebensversicherung. Natürlich 
haben Sie auch die Möglichkeit, Ihre private Altersversor-
gung von der Basisrente bis zu Vermögensgeschäften über 
HDI abzusichern.

 
Nähere Informationen …

… zu dem umfangreichen Versicherungsangebot von  
HDI, exklusiv für CDH-Mitglieder, finden Sie

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 versicherungen

Mitglieder- 
vorteil

Ihr CDH-Wirtschaftsverband benennt Ihnen einen  
HDI-Ansprechpartner ganz in Ihrer Nähe.
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Kostenlos und zielsicher zum optimalen Telekomanbieter, Tarif und Endgerät

Die Telefonkosten werden immer günstiger. In einem Unter-
nehmen jedoch machen sie nach wie vor einen erheblichen 
Kostenposten aus. Die EKGS GmbH ist ein erfahrener und 
spezialisierter Partner auf dem Telekommunikationsmarkt. 

Als CDH-Mitglied können Sie kostenlos auf diese Expertise 
zurückgreifen, um die für Sie am besten passende Kombina-
tion aus Telekomanbieter, Tarif und Endgerät zu finden. 

Dazu bietet Ihnen die EKGS unter anderem neutrale Bera-
tung und kostenlose Vergleichsanalysen – die perfekte Basis, 
um Einsparpotenziale auszuschöpfen. 

Für eine telefonische Beratung steht Ihnen die EKGS GmbH 
natürlich jederzeit gerne zur Verfügung.

EKGS 

 
Kontaktdaten EKGS
Nehmen Sie Kontakt auf unter:

 ✔ E-Mail: CDH@eingang.in
 ✔ Telefon: +49 (0)9276-924129, Fax: +49 (0)9276-924128 

 Skype: cdh-eingang

Mitglieder- 
vorteil

Steuerberatung und Buchhaltung einfach, persönlich und günstig

Selbst erledigen möchte Buchhaltung und Steuererklärung 
kaum einer. Warum auch, denn mit der felix1.de AG Steu-
erberatungsgesellschaft bieten wir CDH-Mitgliedern einen 
erfahrenen Spezialisten, der das gerne für Sie übernimmt –  
und zwar 

 ✔ ohne versteckte Kosten
 ✔ schnell
 ✔ gründlich 
 ✔ mit einem Rabatt von 10 %. 

felix1.de beschäftigt bundesweit mehr als 200 Steuerbera-
ter, sodass Sie einen Steuerberater finden werden, der Ihre 
Branche kennt und mit Ihren spezifischen Rahmenbedin-
gungen vertraut ist. Bei der Zusammenarbeit können Sie auf 
modernste Kommunikationsmittel wie ein Unternehmer-
portal und eine App setzen. 

So einfach war Steuerberatung noch nie!

felix1.de AG 

 
Nähere Informationen …

… erhalten Sie nach Login als CDH-Mitglied auf  
unserer Internetseite

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 steuerberatung

 ✔ bei der CDH, 10873 Berlin 
 Telefon: +49 (0)30 72625-600, Fax: +49 (0)30 72625-699 
 E-Mail: info@cdh.de

Mitglieder- 
vorteil

Alternativ klicken Sie einfach rein unter 
www.cdh.eingang.in/cdh (CDH-Mitgliedern bekannter  
Benutzername und Passwort erforderlich).
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NICHT NUR AM 
VERHANDLUNGSTISCH SICHER.

BUSINESS AUF SCHWEDISCH.

DER VOLVO XC60: SERIENMÄSSIGE 
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MEHR AUF VOLVOCARS.DE/BUSINESS

INNOVATION MADE BY SWEDEN.
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Der  Prozessfinanzierer  für Vertriebsrecht
legal GmbH

Kostenlose Kreditkarte mit unbezahlbaren Vorteilen

Eine Kreditkarte hat heute fast jeder. Eine zweite haben 
schon weniger – eine kostenlose Business Card als Zweit-
karte haben die wenigsten. Zu ihnen gehören auf Wunsch 
die CDH-Mitglieder. 

Die CDH-VISA Business-Card, herausgegeben von der  
Baden-Württembergischen Bank, bietet Ihnen eine Reihe 
von Vorteilen: 

 ✔ Bargeld an über 1,9 Millionen Geldautomaten
 ✔ mehr als 33 Millionen Akzeptanzstellen
 ✔ keine Auslandsgebühren in den EU-Ländern,  

 der Schweiz, Schweden, Norwegen und Rumänien. 

Hinzu kommen zahlreiche Leistungen rund ums Reisen und 
natürlich umfassender Online-Service.

CDH-Visa Business Card 

 
Nähere Informationen …

… zur CDH-Visa Business Card erhalten Sie

 ✔ unter www.cdh.de/leistungen/sonderkonditionen/ 
 weitere-sonderkonditionen/

Die Antragsunterlagen mit näheren Informationen erhalten 
CDH-Mitglieder von ihrem CDH-Wirtschaftsverband.

Mitglieder- 
vorteil

Ohne finanzielles Risiko in Ihren Prozess 

Juristen der CDH-Landesverbände setzen sich bei Konflikten 
im Rahmen der für Mitglieder kostenlosen Rechtsberatung 
zunächst für eine außergerichtliche Einigung ein. Ist das 
nicht möglich, können Sie als CDH-Mitglied weiter voll auf 
uns setzen! 

Denn über die Prozesskostenfinanzierung durch die 
unabhängige CDH Legal GmbH gehen Sie bei einem aus-
sichtsreichen Prozess nicht nur professionell begleitet in Ihr 
Vertriebsrechtsverfahren, sondern auch ohne finanzielles 
Risiko. Und das kann erheblich sein: Ihr Anwalt will bezahlt 
sein. Hinzu kommen Vorschüsse für das Gericht und gege-
benenfalls für Sachverständigengutachten. Weitere Kosten 
können entstehen, falls Sie Ihren Prozess verlieren. Dabei 
sind diese Kosten nicht zu unterschätzen, denn ein finanziell 
gut gerüsteter Gegner kann durch alle Instanzen gehen und 
hat die Puste, das Verfahren in die Länge zu ziehen. Mit der 
CDH Legal GmbH hinter sich, haben Sie auch als finanziell 
unterlegener Kläger einen langen Atem!

CDH legal GmbH 

 
Nähere Informationen

… zur CDH legal GmbH erhalten Sie

 ✔ unter www.cdhlegal.de
 ✔ oder Sie schreiben an legal@cdh.de

Informationen und Vertragsunterlagen erhalten Sie auch 
direkt bei Ihrem CDH-Wirtschaftsverband.

Mitglieder- 
vorteil
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Seite 13

Renault TALISMAN Grandtour
Bringt Ihr Geschäft in Fahrt!

Renault Talisman Grandtour: Gesamtverbrauch kombiniert (l/100 km): 6,0–3,8; CO2-Emissionen kombiniert: 135–98 g/km 
(Werte nach Messverfahren VO [EG] 715/2007).
Abb. zeigt Renault Talisman Grandtour BUSINESS Edition mit Sonderausstattung. Renault Deutschland AG, Postfach, 50319 Brühl.

Renault empfiehlt: renault.deRenault empfiehlt

REN_AnzA4_Talisman_GT_RZ.indd   1 22.05.18   09:40



Time 
to win!

Startschuss für ein neues Magazin. Sales Excellence ist die führende Plattform für Vertriebsexperten und 
bietet den Steilpass für eine erfolgreiche Saison mit Aufstiegschancen. Nutzen Sie die gesamten Potenziale 
von Print, E-Magazin, Social Media und der digitalen Wissensdatenbank von Springer Professional. 
Starten Sie durch und sichern Sie sich die Basis für Ihren Erfolg.

Weil Leistung im Vertrieb entscheidet.
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Kostenloses Abonnement der Fachzeitschrift für Handelsvermittlung  
und Vertriebsmanagement 

CDH-Mitglieder erhalten die jährlich zehn Ausgaben des bei 
Springer Gabler erscheinenden Magazins „Sales Excellence“ 
frei Haus. In der Zeitschrift beleuchten anerkannte Autoren 
aus Wissenschaft und Praxis die Themen, die für Sie jetzt 
und in Zukunft höchste Relevanz haben – etwa 

 ✔ neue lösungs- und anwendungsorientiere Konzepte
 ✔ aktuelle Trends
 ✔ Chancen und Herausforderungen im Vertrieb. 

Im Serviceteil finden Sie unter anderem Hinweise auf in-
teressante Veranstaltungen, neue Fachbücher und Vertre-
tungsangebote. Über die gedruckte Auflage hinaus finden 
Sie als CDH-Mitglied die Sales Excellence im geschlossenen 
Mitgliederbereich auch online.

Sales Excellence 

 
Mitgliederzeitschrift Online
Die Online-Ausgabe finden Sie

 ✔ unter www.cdh.de/news-presse/ 
 mitgliederzeitschrift

 ✔ oder eingeloggt über die kostenlose CDH-App

Mitglieder- 
vorteil

sämtliche Kennzahlen zu Kunden und Lieferanten transparent in einer Lösung
alle wichtigen Kundendaten immer parat – auch mobil
ein System, das Sie im Hinblick auf die DSGVO-Anforderungen bestens unterstützt

Jetzt kostenlose Demo anfordern
www.rhapsody-software/cdh oder Telefon: 05451/9414-0

Mit RHAPSODY  , der CRM-Software für Handels- und 
Industrievertretungen haben Sie:

®

Kunden und Vertretungen im Blick. Immer.
RHAPSODY ® CRM Software

Exklusiv für

CDH-Mitglieder10% Vorteil
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Startschuss für ein neues Magazin. Sales Excellence ist die führende Plattform für Vertriebsexperten und 
bietet den Steilpass für eine erfolgreiche Saison mit Aufstiegschancen. Nutzen Sie die gesamten Potenziale 
von Print, E-Magazin, Social Media und der digitalen Wissensdatenbank von Springer Professional. 
Starten Sie durch und sichern Sie sich die Basis für Ihren Erfolg.

Weil Leistung im Vertrieb entscheidet.
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Viele gute Gründe mit Handelsvertretungen  
zusammen zu arbeiten

Eine Handelsvertretung hilft Ihnen: 
 √ Ihr Marktpotential voll auszuschöpfen
 √ Neue Märkte zu erschließen
 √ Informationen über die Marktentwicklung und den Wettbewerb zu 

erhalten 
 √ Fixe Vertriebskosten zu sparen
 √ Dienstleistungen im Vertrieb in Anspruch zu nehmen
 √ Ihre Marketingstrategie bei Ihren Kunden umzusetzen
 √ Ihre erklärungsbedürftigen Produkte verständlich zu machen 
 √ Eine kontinuierliche Verbindung zu Ihren Abnehmern zu pflegen

PROFESSIONELLE - VERTRETUNGSVERMITTLUNG

Die CDH gibt in Zu-
sammenarbeit mit  
Springer Fachmedien 
Wiesbaden, 10mal im 
Jahr die „Sales Excel-
lence“ heraus, ein um-
fassendes und vielseiti-
ges Wirtschaftsmagazin 
für Handelsvermittlung 
und Vertrieb. Mit einer 
Anzeige in der Sales Ex-
cellemce erreichen Sie 
ziel- und passgenau alle 
Handelsvertreter der 
CDH, haben also keine 
Streuverluste. Die Kom-
bination mit einer An-
zeige auf handelsvertre-
ter.de erhöht zusätzlich 
Wahrnehmung und Re-
sonanz.

Die CDH ist Träger der 
Internet-Plattform für 
Absatz und Vertrieb 
handelsvertreter .de. 
Sie können auf dieser 
Plattform schnell und 
unkompliziert eine An-
zeige schalten und dort 
Ihre Vorstellungen zu 
Ihrem zukünftigen Ver-
triebspartner angeben. 
Mögliche Interessenten 
nehmen dann Kontakt 
mit Ihnen auf. Die han-
delsvertreter.de ist Teil 
der internationalen Ver-
triebsplattform come-in-
to-contact.com. Über 
diese Plattform können 
europaweit Handelsver-
treter gesucht werden.

Für die CDH-Landesver-
bände in allen Teilen der 
Bundesrepublik ist die 
Vertretungsvermittlung 
ein wichtiger Service für 
ihre Mitglieder. Die Lan-
desverbände verfügen 
über Informationen, wel-
cher Handelsvertreter in 
welchem Bereich gerade 
eine Vertretung sucht, 
und können Ihnen daher 
geeignete Vertriebspart-
ner nennen. 

Den Ausstellern zahlrei-
cher wichtiger Messen 
in Deutschland bietet 
die CDH die kostenlose 
Veröffentlichung ihrer 
Vertriebsangebote an. 
Schon im Vorfeld dieser 
Messen ist es den Aus-
stellern möglich, der 
CDH die notwendigen In-
formationen auf einem 
Formular bekannt zu 
geben. Diese Angebote 
werden den CDH-Mit-
gliedern zugänglich ge-
macht, u.a. im geschütz-
ten Mitgliederbereich 
der CDH im Internet un-
ter cdh.de.

Eine Anzeige in der  
Sales Excellence, auch 
als Kombianzeige auf  
handelsvertreter.de

Eine Anzeige auf 
unserer Plattform  
handelsvertreter.de

Vertretungsvermittlung 
durch die  
CDH-Landesverbände

Vertretungsvermittlung 
auf Messen und  
Ausstellungen

4 Wege, geeignete Vertriebspartner zu finden 

Mehr Erfolg im Vertrieb durch 
Handelsvertretungen:  

Ein Partner, der Initiative entwickelt.

Die CDH gibt in Zusammen-
arbeit mit Springer Fachme-
dien Wiesbaden, 10mal im
Jahr die „Sales Excellence“ 
heraus, ein umfassendes 
und vielseitiges Wirtschafts-
magazin für Handelsvermitt-
lung und Vertrieb. Mit einer
Anzeige in der Sales Excel-
lence erreichen Sie ziel- und 
passgenau alle Handelsver-
treter der CDH, haben also 
keine Streuverluste. 

Die Kombination mit einer 
Anzeige auf handelsver-
treter.de erhöht zusätzlich 
Wahrnehmung und Reso-
nanz. 

Die CDH ist Träger der In-
ternet-Plattform für Absatz 
und Vertrieb handelsver-
treter.de. Sie können auf 
dieser Plattform schnell 
und unkompliziert eine 
Anzeige schalten und dort 
Ihre Vorstellungen zu Ihrem 
zukünftigen Vertriebspart-
ner angeben. Mögliche 
Interessenten nehmen dann 
Kontakt mit Ihnen auf. Die 
handelsvertreter.de ist Teil
der internationalen Vertrieb-
splattform come-into-
contact.com. Über diese 
Plattform können euro-
paweit Handelsvertreter 
gesucht werden.

Für die CDH-Landesver-
bände in allen Teilen der 
Bundesrepublik ist die 
Vertretungsvermittlung ein 
wichtiger Service für ihre 
Mitglieder. Die Landes-
verbände verfügen über 
Informationen, welcher 
Handelsvertreter in wel-
chem Bereich gerade eine 
Vertretung sucht, und kön-
nen Ihnen daher geeignete 
Vertriebspartner nennen.

Den Ausstellern zahlreicher
wichtiger Messen in 
Deutschland bietet die CDH 
die kostenlose Veröffentli-
chung ihrer Vertriebsange-
bote an. Schon im Vorfeld 
dieser Messen ist es den 
Ausstellern möglich, der
CDH die notwendigen 
Informationen auf einem 
Formular bekannt zu geben. 
Diese Angebote werden den 
CDH-Mitgliedern zugänglich 
gemacht, u.a. im geschütz-
ten Mitgliederbereich
der CDH im Internet unter
cdh.de.

Eine Anzeige in der
Sales Excellence, auch
als Kombianzeige auf
handelsvertreter.de

Eine Anzeige auf
unserer Plattform
handelsvertreter.de

Vertretungsvermittlung
durch die
CDH-Landesverbände

Vertretungsvermittlung
auf Messen und
Ausstellungen

Seite 16



Mercedes Leasing zu TOP-Konditionen

 Kompetent
Mit unserer langjährigen 

Erfahrung und unserer Unter-
nehmensgröße bieten wir eine 

kompetente und sorgenfreie 
Abwicklung. 

www.lease-n-drive.de
leasing@autohaus-juergens.de

Bezahlbar
Günstige Raten / 

clever konfigurierte 
Fahrzeuge. 

 Schnell
Fahrzeugkauf komplett online. 

Das erspart zeitaufwendige Wege. Kurze 
Lieferzeiten durch großen Fahrzeugbestand.

Bequem
Wir kümmern uns auf Wunsch um 
alles. Auch um Inzahlungnahme, 

Versicherung und Zulassung. 
Wir liefern innerhalb Deutschlands 

auch bis vor die Haustür. 

Individuelle Beratung & Leasingabwicklung für CDH-Mitglieder.

Jürgens GmbH • Berliner Straße 41 • 58135 Hagen • T. 0 23 31.479 - 888

Anzeige 90x135.indd   1 23.04.2018   09:12:39

Entscheidende Vorteile bei der Vertretungssuche

Sie suchen als Handelsvertreter ein weiteres Unternehmen, 
für das Sie tätig werden können? Dann sind Sie auf der 
größten Plattform für Handelsvertreter in Deutschland ge-
nau richtig! Hier können Sie passende Vertretungsangebote 
finden. 

Die CDH-Mitgliedschaft ist zwar keine Bedingung für die 
Registrierung, ermöglicht diese aber kostenlos und hat ent-
scheidende Vorteile:

 ✔ CDH-Mitglieder erhalten passende Vertretungsangebote  
 drei Tage vor der Veröffentlichung für alle Internetnutzer!

 ✔ Nur als CDH-Mitglied können Sie im Branchenver zeichnis  
 Kollegen finden und von Kollegen gefunden werden!

 ✔ Ihr Profil können Sie ganz leicht in ein Vertretungs- 
 gesuch umwandeln und werden passenden Herstellern,  
 die per Inserat auf der Plattform handelsvertreter.de  
 Vertreter suchen, sofort vorgeschlagen!

handelsvertreter.de 

 ✔ Sie zahlen nur die Hälfte für eine eigene Anzeige, wenn  
 Sie Untervertreter suchen oder Kollegen im Auftrag eines  
 vertretenen Unternehmens suchen!

Etabliert hat sich handelsvertreter.de jedoch nicht nur als 
professionelle Plattform zur Vertretungsvermittlung. Das 
von der CDH betriebene Portal verschafft Ihnen auch einen 
aktuellen Marktüberblick und bietet den Kontakt und Aus-
tausch mit Kollegen. Sie können sich die Plattform ansehen 
unter www.handelsvertreter.de.

Ganz nebenbei ist handelsvertreter.de übrigens 
zum Exportartikel geworden, denn die Website stand Pate 
für die Plattform come-into-contact.com, auf der neben 
handelsvertreter.de auch eine Vielzahl gleichartiger Platt-
formen zur Vertretungsvermittlung für insgesamt 17 europä-
ische Länder, die USA und Kanada zu finden sind.  
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Exklusive Quelle für wissenschaftliche Daten 

Handelsvermittlung und -vertretung sind in der zunehmend 
komplexen Wirtschaftswelt eine Wissenschaft für sich. 
Mit dem Institut für Handelsvermittlung und Vertrieb CDH 
e.V. haben wir eine eigene Institution geschaffen, die die 
Grundlagen des Wirtschaftsbereichs erforscht und praxis-
orientierte Lösungsansätze entwickelt und wissenschaftlich 
aufbereitet. 

Konkret heißt das: 
 ✔ Umfragen zu aktuellen Trends
 ✔ Vertriebsmanagement-Tag (1x jährlich)
 ✔ Förderung der wissenschaftlichen Grundlagenforschung  

 durch die Vergabe von Forschungsaufträgen sowie  
 Themen für Diplomarbeiten und Dissertationen

 ✔ Ausarbeitung praxisrelevanter Problemstellungen von  
 Handelsvertretern durch außeruniversitäre Experten 

 ✔ Bündelung wissenschaftlicher Erkenntnisse sowie  
 Entscheidungen auf dem Gebiet des Handelsrechts. 

Institut für Handelsvermittlung  
und Vertrieb CDH e.V. 

Die gewonnenen Daten werden aufbereitet und der Öffent-
lichkeit zur Verfügung gestellt – sei es in Form von Publikati-
onen, Informations-Foren oder auch Vertriebsmanagement-
tagen. Das Institut für Handelsvermittlung und Vertrieb  
stellt damit eine exklusive Quelle für aktuelles Wissen aus 
erster Hand dar – eine unverzichtbare Orientierungshilfe für 
Handelsvertreter, Vertragshändler und Vertriebsingenieure.

 
Nähere Informationen …

… zum Institut für Handelsvermittlung und  
Vertrieb CDH e.V. erhalten Sie 

 ✔ unter www.cdh.de/cdh/organisation/institut

Mitglieder- 
vorteil

Institut für 
Handelsvermittlung und 
Vertrieb
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1 Auszeichnung als „Most Beautiful Concept Car of the Year“ auf dem 33. „Festival Automobile International’s concept car“ in Paris. Quelle: festivalautomobile.com
2 Auszeichnung als „Concept Car of the Year“ 2017 bei den Car Design Awards auf dem Genfer Autosalon. Quelle: cardesignnews.com

M{ZD{ Vision Coupe

mazda.de

Das Mazda VISION COUPE gewinnt nach 

„Most beautiful Concept Car“1 

auch noch „Concept Car of the Year“2. 

Ein schöner Erfolg für unsere KODO Designphilosophie.

W E R  V I S I O N E N  H A T , 

S O L L T E  Z U  M A Z D A  G E H E N .

(frei nach Helmut Schmidt)

DRIVE TOGETHER

270664_Mazda_Anz_Concept_Car_of_the_Year_1_1_210x297_39L.indd   1 16.04.18   16:40



Alle Vorteile 

auf cdh.de
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cdh.de

Centralvereingung Deutscher Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V. 
Am Weidendamm 1 A, 10117 Berlin, T +49 (0)30 726256-00, F +49 (0)30 726256-99, info@cdh.de

1. CDH Baden-Württemberg:
CDH-Wirtschaftsverband für Vertrieb e.V.
Zettachring 2a, 70567 Stuttgart
Postfach 81 01 80, 70518 Stuttgart
Tel. +49 711 214755-0, Fax: +49 711 214755-55
E-Mail: info@cdhbw.de
Internet: www.cdhbw.de

2. Wirtschaftsverband für Handelsvertretungen 
Bayern (CDH) e.V. 
c/o LGAD
Max-Joseph-Straße 5, 80333 München
Tel. +49 89 5994371-5, Fax: +49 89 5994371-6
E-Mail: info@cdhbayern.de
Internet: www.cdhbayern.de

3. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung 
und Vertrieb Bergisch Land (CDH) e.V.
Freyastr. 68, 42117 Wuppertal
Tel. +49 202 4484-89/ -80, Fax: +49 202 4936137
E-Mail: cdh@cdhbl.de 
Internet: www.cdhbl.de

 
4. Die Franchisenehmer

Wirtschaftsverband der Franchisenehmer
c/o CDH im Norden
Kurze Mühren 1, 20095 Hamburg
c/o AGA, Postfach 10 03 29, 20002 Hamburg
Tel. +49 40 8090504-0
E-Mail: info@die-franchisenehmer.de
Internet: www.die-franchisenehmer.de

5. Handelsvertreterverband  
Köln Bonn Aachen eV
Clever Straße 34, 50668 Köln
Tel. +49 221 16056-0, Fax: +49 221 16056-78
E-Mail: info@cdhkoeln.de,  
Internet: www.cdhkoeln.de

6. CDH Mitte
Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung und  
Vertrieb 
Hessen, Thüringen und Rheinland-Pfalz e.V. 
Stresemannallee 35-37, 60596 Frankfurt/ Main
Tel. +49 69 630091-0, Fax: +49 69 630091-19
E-Mail: info@cdh-mitte.de 
Internet: www.cdh-mitte.de

7. CDH im Norden
Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung 
und Vertrieb e.V.

 
a) Geschäftsstelle Hamburg

Kurze Mühren 1, 20095 Hamburg
c/o AGA, Postfach 10 03 29, 20002 Hamburg
Tel. +49 40 8090504-0, Fax: +49 40 8090504-99
E-Mail: hamburg@cdhimnorden.de
Internet: www.cdhimnorden.de  

b) Geschäftsstelle Hannover
Hinüberstraße 16-18, 30175 Hannover
Tel. +49 511 342611, Fax: +49 511 332554
E-Mail: hannover@cdhimnorden.de
Internet: www.cdhimnorden.de 

c) Geschäftsstelle Bremen
Wachmannstraße 51, 28209 Bremen
Tel. +49 421 3499053, Fax: +49 421 3491066
E-Mail: bremen@cdhimnorden.de
Internet: www.cdhimnorden.de 

8. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung 
und Vertrieb Nordost (CDH) e.V.
Zimmerstraße 69, 10117 Berlin
Tel. +49 30 616910-0, Fax: +49 30 616910-243
E-Mail: info@cdh-nordost.de
Internet: www.nordost.cdh.de

9. CDH Rhein-Ruhr/OWL-Wirtschaftsverband 
für Vertrieb e.V.
Steinstraße 16-18, 40212 Düsseldorf
Tel. +49 211 88003-33, Fax: +49 211 88003-22
E-Mail: info@rhein-ruhr.cdh.de, cdhowl@t-online.de
Internet: www.rhein-ruhr.cdh.de

10. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung 
und Vertrieb Saarland (CDH) e.V.
Wilhelm-Heinrich-Straße 16, 66117 Saarbrücken
Tel. +49 681 55051, Fax: +49 681 51842
E-Mail: info@cdh-saarland.de
Internet: www.cdh-saarland.de

11. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung 
und Vertrieb Westfalen-Mitte (CDH) e.V.
Kamener Straße 60, 59425 Unna
Tel. +49 2303 62223, Fax: +49 2303 69450
E-Mail: info@cdh-westfalen-mitte.de
Internet: www.cdh-westfalen-mitte.de

 

Stand: 23.07.2018
Adressen der CDH Wirtschaftsverbände

1. CDH Baden-Württemberg
CDH-Wirtschaftsverband für Vertrieb e.V.
Zettachring 2a, 70567 Stuttgart
Postfach 81 01 80, 70518 Stuttgart
Tel. +49 711 214755-0, Fax: +49 711 214755-55
E-Mail: info@cdhbw.de
Internet: www.cdhbw.de

2. Wirtschaftsverband für Handelsvertretungen
Bayern (CDH) e.V.
c/o LGAD
Max-Joseph-Straße 5, 80333 München
Tel. +49 89 5994371-5, Fax: +49 89 5994371-6
E-Mail: info@cdhbayern.de
Internet: www.cdhbayern.de

3. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung
und Vertrieb Bergisch Land (CDH) e.V.
Freyastraße 68, 42117 Wuppertal
Tel. +49 202 4484-89/ -80, Fax: +49 202 4936137
E-Mail: cdh@cdhbl.de
Internet: www.cdhbl.de

4. Die Franchisenehmer
Wirtschaftsverband der Franchisenehmer
c/o CDH im Norden
Kurze Mühren 1, 20095 Hamburg
c/o AGA, Postfach 10 03 29, 20002 Hamburg
Tel. +49 40 8090504-0
E-Mail: info@die-franchisenehmer.de
Internet: www.die-franchisenehmer.de

5. Handelsvertreterverband
Köln Bonn Aachen e.V. (CDH)
Clever Straße 34, 50668 Köln
Tel. +49 221 16056-0, Fax: +49 221 16056-78
E-Mail: info@cdhkoeln.de,
Internet: www.cdhkoeln.de

6. CDH Mitte
Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung und
Vertrieb
Hessen, Thüringen und Rheinland-Pfalz e.V.
Stresemannallee 35-37, 60596 Frankfurt/ Main
Tel. +49 69 630091-0, Fax: +49 69 630091-19
E-Mail: info@cdh-mitte.de
Internet: www.cdh-mitte.de

7. CDH im Norden
Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung
und Vertrieb e.V.

a) Geschäftsstelle Hamburg
Kurze Mühren 1, 20095 Hamburg
c/o AGA, Postfach 10 03 29, 20002 Hamburg
Tel. +49 40 8090504-0, Fax: +49 40 8090504-99
E-Mail: hamburg@cdhimnorden.de
Internet: www.cdhimnorden.de

b) Geschäftsstelle Hannover
Hinüberstraße 16-18, 30175 Hannover
Tel. +49 511 342611, Fax: +49 511 332554
E-Mail: hannover@cdhimnorden.de
Internet: www.cdhimnorden.de

c) Geschäftsstelle Bremen
Wachmannstraße 51, 28209 Bremen
Tel. +49 421 3499053, Fax: +49 421 3491066
E-Mail: bremen@cdhimnorden.de
Internet: www.cdhimnorden.de

8. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung
und Vertrieb Nordost (CDH) e.V.
Zimmerstraße 69, 10117 Berlin
Tel. +49 30 616910-0, Fax: +49 30 616910-243
E-Mail: info@cdh-nordost.de
Internet: www.cdh-nordost.de

9. CDH Rhein-Ruhr/OWL-Wirtschaftsverband
für Vertrieb e.V.
Steinstraße 16-18, 40212 Düsseldorf
Tel. +49 211 88003-33, Fax: +49 211 88003-22
E-Mail: info@rhein-ruhr.cdh.de, cdhowl@t-online.de
Internet: www.rhein-ruhr.cdh.de

10. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung
und Vertrieb Saarland (CDH) e.V.
Wilhelm-Heinrich-Straße 16, 66117 Saarbrücken
Tel. +49 681 55051, Fax: +49 681 51842
E-Mail: info@cdh-saarland.de
Internet: www.cdh-saarland.de

11. Wirtschaftsverband für Handelsvermittlung
und Vertrieb Westfalen-Mitte (CDH) e.V.
Kamener Straße 60, 59425 Unna
Tel. +49 2303 62223, Fax: +49 2303 69450
E-Mail: info@cdh-westfalen-mitte.de
Internet: www.cdh-westfalen-mitte.de

Centralvereingung Deutscher Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A, 10117 Berlin, T +49 (0)30 726256-00, F +49 (0)30 726256-99, info@cdh.de
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Lobbyarbeit
Ihre Interessen werden im politischen Bereich auf 
allen Ebenen vertreten- 
damit für Sie die Rahmenbedingungen stimmen.

Neue Geschäftspartner
Finden Sie attraktive Vertretungen und 
Geschäftskontakte- 
damit Sie sich im Markt behaupten können.

Wasserdichte Verträge
Spezialisten prüfen für Sie die Verträge mit 
Ihren Geschäftspartnern-
damit Sie auf der sicheren Seite sind. 

Einkaufsvorteile
Sie erhalten durch uns erhebliche Preisnachlässe 
unter anderem bei Autokauf und Leasing, bei Miet-
wagen, beim Tanken und im Mobilfunk-
damit Sie Ihren Geldbeutel schonen. 

Kompetente Beratung
für Ihre Rechtsfragen (z.B. Handelsvertreter-, 
Vertragshändlerrecht, DSGVO) stehen Ihnen 
Experten zur Verfügung-
damit Sie Ihr Recht bekommen.

Imagestärkung für Vertrieb
Wir nutzen alle Medien und Social Media,
um Sie in der Öffentlichkeit zu stärken-
damit Sie gut dastehen.

Prozesskostenfinanzierung  
Lässt sich ein Prozess nicht vermeiden, 
finanzieren wir Ihr erfolgsversprechendes 
Gerichtsverfahren-

 damit Sie sich Ihr Recht leisten können.

Gut abgesichert
Unsere Vertragspartner geben Ihnen exklusiven 
Versicherungsschutz (z.B. Handelsvertreterrecht-
schutz, Musterkollektionsversicherung)-
damit Sie nichts umwerfen kann.

Fachliche Informationen
Aktuelle Informationen finden Sie in unserer Zeit-
schrift Sales Excellence und auf unseren 
Internetseiten-
damit Sie immer up to date sind.

Starthilfe
Beratung rund um Ihre Existenzgründung oder 
auch später zu betriebswirtschaftlichen Fragen- 

damit Sie in Schwung bleiben.

sich für die CDH zu entscheiden

10 gute Gründe,

 ✔ cdh.de

Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A, 10117 Berlin
T +49 (0)30 726256-00, F +49 (0)30 726256-99
info@cdh.de

Wasserdichte Verträge
Spezialisten prüfen für Sie die Verträge mit
Ihren Geschäftspartnern – 
damit Sie auf der sicheren Seite sind.

Kompetente Beratung
Für Ihre Rechtsfragen (z.B. Handelsvertreter-,
Vertragshändlerrecht, DSGVO) stehen Ihnen
Experten zur Verfügung –
damit Sie Ihr Recht bekommen.

Neue Geschäftspartner
Finden Sie attraktive Vertretungen und
Geschäftskontakte –
damit Sie sich im Markt behaupten können.

Prozesskostenfinanzierung
Lässt sich ein Prozess nicht vermeiden,
finanzieren wir Ihr erfolgsversprechendes
Gerichtsverfahren – 
damit Sie sich Ihr Recht leisten können.

Einkaufsvorteile
Sie erhalten durch uns erhebliche Preisnachlässe
unter anderem bei Autokauf und Leasing, bei Miet-
wagen,beim Tanken und im Mobilfunk – 
damit Sie Ihren Geldbeutel schonen.

Lobbyarbeit
Ihre Interessen werden im politischen Bereich auf
allen Ebenen vertreten – 
damit für Sie die Rahmenbedingungen stimmen.

Fachliche Informationen
Aktuelle Informationen finden Sie in unserer Zeit - 
schrift Sales Excellence und auf unseren  
Internetseiten – 
damit Sie immer up to date sind.

Imagestärkung für Vertrieb
Wir nutzen alle Medien und Social Media,
um Sie in der Öffentlichkeit zu stärken – 
damit Sie gut dastehen.

Gut abgesichert
Unsere Vertragspartner geben Ihnen exklusiven
Versicherungsschutz (z. B. Handelsvertreterrechtschutz,
Musterkollektionsversicherung) – 
damit Sie nichts umwerfen kann.

Starthilfe
Beratung rund um Ihre Existenzgründung oder
auch später zu betriebswirtschaftlichen Fragen – 
damit Sie in Schwung kommen.

Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A, 10117 Berlin
T +49 (0)30 726256-00, F +49 (0)30 726256-99
info@cdh.de

Antwort

Centralvereinigung
Deutscher Wirtschaftsverbände für 
Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A
10117 Berlin

Ich bin interessiert an der CDH-Organisation. Bitte schicken Sie 
mir kostenlos und unverbindlich nähere Informationen.

Ich bin Existenzgründer.

Ihre Kontaktdaten:

Name, Vorname

PLZ, Ort

Straße/Nr. 

Telefon, Fax

E-Mail

Datum, Unterschrift

Ich möchte Mitglied in einem CDH-Landesverband werden.

 ✔ cdh.de

Bitte per Fax oder E-Mail an: +49 (0)30 726256-99
bzw. info@cdh.de
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Centralvereinigung
Deutscher Wirtschaftsverbände für
Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A
10117 Berlin

Ich bin interessiert an den Angeboten der CDH-Organisation. Bitte schicken Sie
mir kostenlos und unverbindlich nähere Informationen.

Ich möchte Mitglied in einem CDH-Landesverband werden.

Ich bin Existenzgründer.

Name, Vorname

PLZ, Ort

Straße/Nr.

Telefon, Fax

E-Mail

Datum, Unterschrift

Ihre Kontaktdaten:

Antwort
Antwort

Centralvereinigung
Deutscher Wirtschaftsverbände für 
Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Am Weidendamm 1 A
10117 Berlin

Ich bin interessiert an der CDH-Organisation. Bitte schicken Sie 
mir kostenlos und unverbindlich nähere Informationen.

Ich bin Existenzgründer.

Ihre Kontaktdaten:

Name, Vorname

PLZ, Ort

Straße/Nr. 

Telefon, Fax

E-Mail

Datum, Unterschrift

Ich möchte Mitglied in einem CDH-Landesverband werden.

 ✔ cdh.de

Bitte per Fax oder E-Mail an: +49 (0)30 726256-99
bzw. info@cdh.de

Seite 24www.cdh.de


